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销售百万销售百万的店铺每天做
什么？的店铺每天做什么？
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1
三步法打造基础阿里网店 

以及新优供标准

2 店铺数据记录分析

3 Q&A 
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优质供应商标准



1

2

3

发布公司介绍

绑定支付宝

网站外观设计

产品信息发布
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电脑端千牛及手机版千牛下载

pc端千牛下载

下载链接：
https://qianniu.1688.com/page/PC/index.html?spm=a2617g.7758
550.1998659868.1.YL9tM7



手机版千牛下载

电脑端千牛及手机版千牛下载
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登陆：www.1688.com 或者 www.alibaba.com.cn

输入账号密码后回到首页，点击“我的阿里”
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进入后台，点击“服务”后展开，进入“所有服务”添加常用应用
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1、必须选择与产品本身最符合的类目，一条信息
只发布一个产品 

2、必须要填写规范的信息标题

 3、产品属性必须填写完整并支持在线交易

4、产品图片必须大于750*750并且清晰
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1、核心产品词只能1个, 并使用通俗的产品名称，产品词要相关，品
牌名不要超过2个。

2、发布的产品信息不能与此前已发布上线的信息完全相同或产品重
要属性、描述（包括品牌、规格型号、材质、图片信息等）相同。

3、关键词不能滥用标点符号，导致找不到该产品。

4、标题里不能出现“高仿、山寨”等，触犯高压线。

5、标题不能出现政治类用词或极度夸大功效等。

6、标题中修饰成分得当，突出产品最具竞争力的功能特性。

7、标题尽可能标明产品优惠政策或低价促销信息。



本文件知识产权归众事达（福建）信息技术有限公司所有

标题公式：营销词+属性+形容词+关键词
注：营销词 —（爆款  厂家直销  新款  包邮  公司名)

公式:BA+CA+DA=(B+C+D)A 写在标题里面
  比如：     子弟薯片+袋装薯片+韩国进口薯片=（子弟+袋装+韩国进口）薯片
                  淘宝纸箱+瓦楞纸箱+定做纸箱=（淘宝+瓦楞+定做）纸箱
                  户外花架+移动花架+三层花架=（户外+移动+三层）花架
   标题：    子弟散装韩国薯片（热卖
                  淘宝瓦楞定做纸箱 
                  户外移动三层花架
举列
子弟薯片袋装薯片韩国进口薯片
淘宝纸箱瓦楞纸箱定做纸箱
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1688搜索页面推荐关键词
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           阿里指数                              淘宝指数

http://index.1688.com/ http://shu.taobao.com/ 
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店铺自营销工具使用



店铺数据
记录分析

店铺效果提
升

二、店铺数据记录分析
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1 、登录要求：下载千牛并且保持日均在线时长4
小时，近30天登录次数大于等于12次（包含网站
登录、旺旺千牛登录、APP登录）

2， 绑定支付宝，发布4星级以上公司介绍 

3、 Offer要求:五星级offer数量大于等于15条

4 、旺铺评分：旺铺评分大于等于90分  



销售百万销售百万的店铺每天做
什么？的店铺每天做什么？
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销售百万的店铺每天做什么？销售百万的店铺每天做什么？

A:店铺优化     B：客户开发     C:学习和分享

1，查看每日焦点数据，登陆千牛后出现的焦点数据

2，分析阿里指数（了解当天行业热门搜索词）

3，分析生意参谋数据（a，首页店铺整体经营概貌;  b,人，货，钱：深入解读店
铺数据；c，工具：查询各个关键词排名第几页第几名，第一时间做好产品的诊
断跟标题优化；d，帮助中心：帮您解决使用过程中的各类问题; e,产品信息诊断，
标题优化）

4，信息重发（产品数较多的分时间段重发）

5，商品体检中心：对异常产品，问题产品进行分析

6，二次营销软件：精准营销（今日访客，历史访客，立即洽谈）；询盘管理
（营销推广做好每天一次新老客户的旺旺营销；立即洽谈开发客户）

7，在阿里巴巴首页开发求购类客户

8，站内开发，商友分享（生意经，1688商学院） 
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填写反馈表，给我们
留下宝贵的意见
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合影留恋
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 客户成长中心QQ群 
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